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Flyer Wer bist Du - wer bin ich?

Datum/Zeit 26/04/2018 — 27/04/2018 oder 15/11/2018 - 16/11/2018

1.Tag:10:00 Uhr bis 17:00 Uhr, 2. Tag 9:00 bis 16:00 Uhr

Kennen Sie das?

Verstehen Sie andere Menschen immer?

Verstehen Sie sich selbst immer? Ilhre Reaktionen, Ihr Denken oder Handeln?
Woirden Sie schon einmal oder 6fters von anderen Menschen enttauscht?
oder haben Sie sich in einem Menschen getauscht?

begegnen Ihnen immer wieder die falschen Manner oder Frauen, ob in der
Partnerschaft, bei Freunden oder im Beruf?

Trifft eine oder mehrere Fragen auf Sie zu?. Dann sind Sie hier richtig.

Wir Menschen sind alle verschieden. Jeder denkt, fihlt und handelt anders als andere.
Und keiner ist wie Sie. Wir alle neigen ja gerne dazu, zu glauben, andere sahen die Welt
ein wenig wie wir, und sind immer wieder bass erstaunt, wie jemand eine so véllig andere
Sicht der Dinge haben kann. Doch so wie jedes Gesicht und jeder Kdrper unterschiedlich
aussieht, so ist auch das Gehirn bei jedem Individuum anders gebaut. Die Menschen zu
typisieren, sie also in Kategorien einzuteilen, ist so alt wie die Menschheit selbst.

Wir haben uns bewusst fir ein triadisches System entschieden, wie es seit Jahrhunderten,
wenn nicht Jahrtausenden von Aristoteles oder Ayurveda bis hin zur modernen
Hirnforschung genutzt wird. Triadische Systeme sind universell und werden weltweit
verstanden. Hinter all diesen Ansatzen steckt der Wunsch, die Menschen schneller zu
verstehen, um gute, richtige, lebenswichtige Entscheidungen treffen zu kénnen.

Wer und was macht personlichen Erfolg in Bezug auf die jeweiligen Lebensrollen in
Verkauf, Fihrungsverhalten, Bestleistung, als Partner, in der Berufswahl, als Schiiler,
Lehrer, Unternehmer, in der Kommunikation sowie in vielen anderen Rollen aus?

Was bietet das Seminar "Wer bist Du - wer bin ich"?
Zielgruppe des Angebots sind Unternehmer, Verwaltungen, Organisationen,
Behdrden, Fuhrungskrafte, Selbststandige, KMU, Existenzgrinder..

Bei der Entwicklung des Angebots wurde Wert auf einen hohen Praxisbezug gelegt: Die
Teilnehmenden konnen das Erlernte mithilfe von verschiedenen Ubungen und
Arbeitshilfen im Rahmen der Seminartage direkt anwenden und erproben. Dazu gehort
auch, dass sie das eigene Handeln in ihrem Unternehmen reflektieren und beurteilen
konnen.
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Was beinhaltet das "Seminar Wer bist Du - wer bin ich"?

Das Konzept des "Seminar Wer bist Du - wer bin ich" basiert auf einem Methoden- und
Medienmix. Neben Vortragen fihren Trainerinnen oder Trainer mit den Teilnehmenden
Ubungen durch. Die Vortrage werden durch Prasentationen, Flipcharts und Medienwande
gestutzt. Ubungen ermdglichen den Teilnehmenden, an eigenen Erfahrungen
anzuknupfen und das Gehdorte zu erproben.

« individuelle Personlichkeitsanalyse mit der Alchimedus PP 3 Praferenzanalyse
fur die Teilnehmenden

« 3 Krafte im Unternehmen

o 3 Kréfte als Fuhrungskrafte

« 3 Krafte im Menschen

e starken und Schwéachen des Menschen

« Sichtweisen verstehen und nutzen

Die Analyse der langfristigen Erfolge von Menschen in Bezug auf personliche
Glaubwirdigkeit, Wirtschaftlichkeit, emotionale Intelligenz und Kommunikation, als
Fuhrungskraft sowie in Verkauf und Vertrieb von Dienstleistungen und Waren zeigten
immer wiederkehrende Befahigerkriterien Cenabler) in der Art und Weise zu handeln, zu
argumentieren und auf andere Menschen zuzugehen. Die Frage, die sich uns allen stellt,
ist: Warum sehe ich diese Kriterien oft nicht?

Jeder Mensch hat unterschiedliche Praferenzen und eingelbte Verhaltensmuster,
die sich u.a. durch seine individuelle Pragung und Erziehung entwickelt haben.
Diese kdnnen mit der Alchimedus® Methode sichtbar gemacht werden.

Sie kann Ihnen zeigen, warum Sie auf bestimmte Menschen und Verhaltensweisen positiv
und auf andere negativ reagieren bzw. warum Sie umgekehrt bestimmte Reaktionen bei
anderen Menschen hervorrufen.

Anhand einer Selbstbewertung erarbeiten Sie lhre individuelle
Persdnlichkeitsanalyse und haben damit eine effiziente Handlungsvorlage!

lhr Nutzen...

« Sie Verstehen andere Menschen besser,

« Sie verstehen sich selbst besser, lhre Reaktionen, Ihr Denken oder Handeln,

e anderen Menschen enttauschen Sie seltener, da Sie ihr Handlungen verstehen,

« Sie haben einen Schatz mit dessen Hilfe Sie Privat, im Beruf oder
Partnerschaften starken und Schwachen des Menschen erkennen kdnnen.

* Unsere Seminare kdnnen durch den Europaischen Sozialfonds und das Land Baden-
Wirttemberg geférdert werden. Rabatte fir diese 6ffentliche Forderung: TN ab 50 Jh.:
50% Rabatt, TN bis 50 Jh.: 30% Rabatt. Bitte sprechen Sie uns an, gerne unterstitzen wir
Sie mit einer kostenfreien und unverbindlichen Weiterbildung- und Fordermittelberatung.
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